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Konsep Kopi Ajoe
 

Kopi Ajoe adalah usaha kopi keliling (mobile coffee)
yang menawarkan solusi praktis bagi masyarakat
yang memiliki mobilitas tinggi namun tetap
menginginkan kopi berkualitas. Dengan menggunakan
kendaraan motor listrik atau mobil kecil yang
dimodifikasi, Kopi Ajoe mampu menjangkau titik-titik
keramaian yang tidak terjangkau oleh kedai kopi fisik.
Di Sumatera Barat sendiri, usaha Kopi Keliling sudah
hampir memiliki 40 merk dagang. Untuk Kota
Payakumbuh sendiri, sudah 20 Merk Dagang Kopi
Keliling yang muncul dan menyebar keseluruh sudut
Kota Payakumbuh. Harga yang ditawarkan dari
berbagai Brand tersebut beragam, ada yang mulai
5000-an sampai dengan 12.000-an. Tapi kita semua
setuju, ada Kualitas, tentu ada harga yang pantas.



Visi dan Misi
Visi
Menjadi penyedia kopi keliling yang berkualitas dan terjangkau di kota anda, yang dapat
dinikmati oleh masyarakat setiap saat dengan pelayanan yang cepat dan ramah
Misi
a. Menyediakan kopi berkualitas dengan berbagai pilihan varian rasa. 
b. Memberikan pelayanan yang ramah dan profesional. 
c. Membangun brand yang kuat dan dikenali masyarakat. 
d. Menjadikan pilihan pertama dari seluruh Brand kopi keliling yang ada di kota anda 
e. Bekerja sama dengan seluruh Stakeholder yang ada di Kota anda baik di Pemerintahan
maupun Swasta. 
f. Membangun kepercayaan kepada masyarakat bahwa ngopi ga harus di tempat mahal.



Analisis Pasar
Menunjukkan peluang usaha yang baik karena
meningkatnya tren ngopi dan gaya hidup yang santai
tanpa harus ke kedai kopi. Meski persaingan cukup
ketat, Kopi Ajoe berpotensi berkembang dengan
menawarkan cita rasa khas, harga terjangkau, serta
strategi promosi yang tepat



 Strategi Pemasaran
Memberikan diskon atau promosi
menarik seperti potongan harga
untuk pelanggan pertama kaliMedia Sosial

Membangun kehadiran di Instagram
dan TikTok dengan konten menarik
yang menunjukkan lokasi penjualan
harian, promo, dan jenis kopi yang
tersedia

Lokasi
Menetapkan lokasi strategis seperti
area kampus, pusat perbelanjaan,
dan tempat umum ramai dikota anda

Diskon dan Promosi



Analisis SWOT
 Strengths 

1) Memiliki Relasi produsen biji kopi terkemuka 
2) Memiliki Konsep yang mapan 
Weaknesses 
1) Bisnis distributor membutuhkan dana yang cukup besar
Opportunities 
1) Belum adanya pesaing yang kompeten 
2) Pangsa pasar yang besar 
3) Rasa Kopi Ajoe yang akan memanjakan lidah warga di
kota anda.
 Threats 
1) Munculnya pesaing yang membanting harga 
2) Kurangnya pengetahuan masyarakat terhadap produk.
Kopi Ajoe. 



Rencana Operasional
 Proses Produksi dan Layanan Kopi 

1) Lokasi dan Kendaraan: Kopi Ajoe akan menggunakan kendaraan
keliling berupa motor atau sepeda listrik yang dilengkapi dengan
perlengkapan penjualan kopi. 
2) Jam Operasional: 7 hari seminggu, mulai pukul 07.00 pagi hingga 9.00
malam, disesuaikan dengan lokasi dan permintaan pasar. 
3) Penyediaan Bahan Baku: Kopi Ajoe akan bekerja sama dengan
pemasok biji kopi lokal dan susu berkualitas. Pasokan akan dipastikan
secara rutin dan konsisten. 
4) Karyawan: Karyawan yang terlatih akan dilibatkan dalam
operasional, mulai dari barista hingga sales kendaraan keliling.



Rancangan Anggaran Biaya
 Berikut adalah rancangan anggaran

biaya (RAB) yang di butuhkan untuk
kelancaran usaha mitra: 
1. Tipe gerobak listrik, harga paket
30 juta 
2. Tipe tarikan motor, harga paket 20
juta



Proyeksi Pertumbuhan Usaha
 

Kopi ajoe memiliki potensi besar untuk
berkembang dan memperluas jangkauan.
Dengan keberhasilan operasional di Kota
yang sudah ada, kami berencana untuk
memperluas usaha ke kota-kota besar lain
di Sumatera, bahkan di luar Sumatera,
dengan menambah unit kendaraan kopi
keliling. 



Di setiap kota pasti terdapat beberapa kedai
kopi dan usaha sejenis, contohnya di kota
Bukittinggi ada gerobak kopi dengan merek
mener, berjamin, brum-brum, dll. Namun, Kopi
Ajoe memiliki keunggulan karena konsep
kelilingnya yang menawarkan kenyamanan
bagi pelanggan yang tidak ingin datang ke kedai
tetap. Dan untuk kualitas kopi dan rasa kopi pun
kita sudah sangat berbeda dibandingkan
kompetitor. 

Analisis Pesaing



Strategi Distribusi
 1.mencari mitra yang dapat

mensupport kegiatan operasional
2.menjalin hubungan baik kepada

pemerintah, swasta maupun
influencer yang di kota anda. 



Manajemen Risiko

 Mengidentifikasi risiko yang mungkin dihadapi kopi ajoe
sangat penting untuk keberhasilan bisnis. Kami akan
melakukan analisis menyeluruh terhadap risiko
finansial, operasional, dan reputasi. Dengan rencana
mitigasi yang tepat, kami dapat meminimalkan dampak
negatif dan memastikan kelangsungan usaha yang stabil
dan berkembang. 



Hanya
Rp 38 Juta

PENAWARAN
PAKET GEROBAK LISTRIK  KOPI AJOE 

include:  

1 unit sepeda lstrik
1 pcs payung brand kopi ajoe
1 pcs kursi sales
1 pcs lampu emergency
1 Box es stainless
1 pcs palu es

Dalam Paket Ini Mitra
Akan Mendapatkan:

1.Biang Kopi
2.Es Batu
3.Sedotan 

4.Cup
5.Tutup Cup
6.Plastik

1 pcs sendok es
1 pcs gunting
1 pcs rompi sales
1 pcs topi sales
1 tong sampah
1 sticker



Hanya
Rp 20 Juta

PENAWARAN
PAKET TARIKAN MOTOR KOPI AJOE 

include:  

1 unit sepeda lstrik
1 pcs payung brand kopi ajoe
1 pcs kursi sales
1 pcs lampu emergency
1 Box es stainless
1 pcs palu es

Dalam Paket Ini Mitra
Akan Mendapatkan:

1.Biang Kopi
2.Es Batu
3.Sedotan 

4.Cup
5.Tutup Cup
6.Plastik

1 pcs sendok es
1 pcs gunting
1 pcs rompi sales
1 pcs topi sales
1 tong sampah
1 sticker



Instagram
@kopiajoe

TikTok
kopiajoe

Join the Kopi Ajoe Family Today!
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